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日前，太平人寿推出一款全新的分红型增额终身寿险产品“太平国威一号终身寿险（分红型）”（以下简称“国威一

号”）。太平人寿积极回应市场对于优质资产的迫切期待，通过持续的产品创新，在充分保障广大客户生命价值的基

础上，助力消费者跨越经济周期、实现家庭资产的长期稳健规划与传承，切实增强客户的幸福感、满意度。

据了解，本次发布的“国威一号”作为兼具保障和分红双重优势的分红型增额终身寿险，“保证利益+分红助力”的

设计既能保障家庭资产管理的安全性，又保留了参与市场成长的红利空间，满足消费者对于生命价值和资产管理等

多层次、个性化的保障需求。

终身增长
助力保单利益持续提升

从产品来看，“国威一号”在产品设计上坚持
贯彻长期主义，致力于为客户提供持续的、优质
的保险保障。根据条款，该产品从第二个保单年
度起，各保单年度的有效基本保险金额按基本保
险金额以 1.75%年复利形式递增；同时，有效红
利保险金额也按累积红利保险金额以 1.75%年
复利形式增长。而且，这种双重成长能终身相
伴，助力保单利益持续提升，帮助家庭穿越经济
周期，更好地守护家庭资产。

（（本版文图由太平人寿保险有限公司江西分公司提供本版文图由太平人寿保险有限公司江西分公司提供））

分红加持
共享公司经营成果

作为一款分红型保险产品，保单
持有人可参与太平人寿分红保险业务
的盈余分配，分享公司的专业经营成
果，为增长注入新的动力。“国威一号”
采用的是增额红利方式，即在保险期
间内，每年以增加累积红利保险金额
的方式，将盈余分配给保单持有人，增
额红利部分也参加以后各年度的红利
计算，从而进一步提升总体保单利益。

灵活规划
适配多元需求

为满足广大消费者群体的实
际需求，“国威一号”在产品设计
上注重灵活性与包容性。该产品
支持月交保险费，有效减轻投保
人的交费压力。同时，产品提供
保单贷款、减额交清等多项功能，
满足客户在不同人生阶段对资金
流动性的多元需求，实现保障与流
动的平衡。

丰富服务内涵
提升保障底气

作为金融央企成员单位，太平人
寿深刻把握金融工作的政治性、人民
性，在为客户提供的保险保障服务的
同时，更将“保险+医康养”模式作为
服务国家战略、贴近人民需求的重要
抓手。多年来，公司深耕医康养生态
圈，持续探索保险与医康养产业融合
发展，为广大客户提供覆盖医疗、健
康、养老等综合性服务，进一步夯实
家庭保障的底气与韧性。

太平人寿推出新款分红型增额终身寿险“国威一号”
立足优质资产需求，助力家庭实现跨期资产规划

太平人寿表示，“国威一号”的推
出，是公司积极响应市场对于长期优
质资产规划工具需求的重要举措。
未来，太平人寿将继续秉持“客户至
上”的理念，不断丰富产品与服务供
给，助力更多中国家庭实现长期、稳健
的资产规划与传承。

（该内容仅供宣传，具体保险责任及责

任免除等内容应以产品条款及保险合同为

准。本产品为增额分红保险产品，未来的

保单红利为非保证利益，其红利分配是不

确定的，在某些年度红利可能为零。红利

分配方式为增额红利，以增加累积红利保

险金额的方式实现）


